
Märkte finden, Potenziale aufdecken,
Geschäftsmodelle realisieren

Strategische und wirtschaftliche Fundierung von Investitionen.

Neue Märkte, dynamische Rah-
menbedingungen und ein steti-

ger Trend zu neuen Produkten und 
Dienstleistungen verlangen von 
Unternehmen kurze Reaktionszei-
ten und schnelle Entscheidungen. 
Die Risiken strategischer Investiti-
onen in die Zukunft können dabei 
minimiert werden. Hierfür müssen 
Entscheidungen auf einer fundier-
ten Informationsbasis getroffen wer-
den, die alle relevanten Einflussfak-
toren abbildet. Eine systematische 
Vorbereitung von Investitionsent-
scheidungen im Rahmen einer Busi-
nessplanung ermöglicht es, auf dem 
richtigen Markt, mit den richtigen 
Produkten oder Dienstleistungen und 
mit der richtigen Wachstumsstrategie 
zu agieren. Zusätzlich können durch 
den Nachweis positiver Effekte einer 
Investition für den Wirtschaftsstand-
ort, politische Akteure und Öffent-
lichkeit von dem Investitionsvorha-
ben überzeugt und Verzögerungen in 
der Umsetzung vermieden werden. 

Von der Wirtschaftlichkeits-
analyse bis zur politischen 
Kommunikation – Investiti-
onsberatung aus einer Hand.

Sie sehen die strategische Chance, 
neue Märkte zu entwickeln oder be-
stehende Geschäftsfelder effizien-
ter zu bearbeiten? Sie wollen mit 
einem kalkulierten Ressourcenein-
satz nachhaltiges Wachstum erzie-
len? Sie streben eine marktübliche 
Verzinsung auf der Basis einer so-
liden Finanzierung an? Mit unserem 
Know-how und unserer Erfahrung 
unterstützen wir Sie dabei, die rich-
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tigen Handlungsalternativen auszu-
wählen und Risiken in der Umset-
zung zu minimieren.

Unser Beratungsansatz um-
fasst fünf Elemente:

Marktpotenzialanalyse
Wir identifizieren gemeinsam mit 
Ihnen attraktive Märkte und strate-
gische Marktchancen und analysie-
ren aus verschiedenen Perspektiven 
das Marktpotenzial Ihres Investiti-
onsvorhabens: 
•	 Markt- und Wettbewerbsanaly-

se: Rahmenbedingungen, Markt-
trends, Marktattraktivität und 
Marktwachstum

•	 Standortanalyse: kriterienge-
stützte Suche optimaler Inves-
titionsstandorte mit Hilfe der 
Prognos Regionaldatenbank

•	 SWOT-Analyse: interne Stärken 
und Schwächen, markt- und um-
feldseitige Chancen und Risiken

•	 Konzeption Zukunftsszenario: 
Entwicklung eines tragfähigen 
Geschäftsmodells 

Wirtschaftlichkeitsanalyse
Mit der Wirtschaftlichkeitsanalyse 
wird Ihr Geschäftsmodell konkreti-
siert und auf Rentabilität geprüft. 
Zur Ermittlung von Investitionsbe-
darf und Wirtschaftlichkeit bieten 
wir die folgenden Beratungsleistun-
gen an:
•	 Erstellung und Bewertung von 

Businessplänen 
•	 Machbarkeitsstudien für Inves-

toren, Projektentwickler und  
öffentliche Hand

•	 Personal- und Investitionsbe-
darfsplanung

•	 Wirtschaftlichkeitsanalyse und 
Rentabilitätsberechnung

•	 Sensitivitätsanalysen durch 
Variation erfolgskritischer Pla-
nungsgrößen

Finanzierungsplanung
Wir bewerten die Auswirkungen des 
Investitionsvorhabens auf die Liqui-
dität Ihres Unternehmens, analysie-
ren und beraten Sie bei der Auswahl 
des optimalen Finanzierungsmixes:
•	 Cash-Flow-Prognose: Liquidität 

und Innenfinanzierungskraft der 
Investition

•	 Kapitalbedarfsanalyse: Bestim-
mung des notwendigen Kapi-
taleinsatzes

•	 Finanzierungsanalyse: Ermitt-
lung der Finanzierungsoptionen 
und des optimalen Finanzie-
rungsmixes

Regionalökonomische Analyse
Zur Gewinnung der öffentlichen Un-
terstützung ist es häufig entschei-
dend, über eine rein betriebswirt-
schaftliche Sichtweise hinaus die 
regionalökonomischen Effekte des 
Investitionsvorhabens für Ihren 
Wirtschaftsstandort zu verdeutli-
chen. Diese quantifizieren wir mit 
Hilfe des Prognos RegioInvest-Mo-
dells® und untermauern so die wirt-
schaftspolitische Argumentation. 
•	 Identifikation der regionalöko-

nomischen Wirkungskanäle der 
Investition

•	 Quantifizierung der Wirkun-
gen, bspw. hinsichtlich Arbeits-
platzeffekten, regionaler Wert-
schöpfung, Kaufkraftentwicklung 
und fiskalischer Rückflüsse

Begleitung bei Planungs- und Dia-
logverfahren
Ein professioneller Dialog mit Öf-
fentlichkeit und Politik ist ein 
wesentlicher Faktor für eine rei-
bungslose Umsetzung eines Investi-
tionsvorhabens. Wir beraten Sie bei 
einem widerspruchsfreien Außen-

auftritt und begleiten die Umset-
zung eines aktiven Dialogprozesses: 
•	 Entscheidungsorientierte Aufbe-

reitung der Planungsergebnisse
•	 Entwicklung zielgruppenspezifi-

scher Kommunikationskonzepte 
•	 Moderation von Planungs- und 

Dialogverfahren 

Warum Prognos? Unsere Erfahrun-
gen mit strategischen Investitions-
bewertungen.
Prognos berät seit 50 Jahren Ent-
scheidungsträger in Politik und 
Wirtschaft bei der Ausrichtung von 
Institutionen und Unternehmen auf 
zukünftige Herausforderungen. Un-
sere Experten für die Investitions-
beratung verbinden betriebswirt-
schaftliche Methodenkompetenz 
mit regionalökonomischer Experti-
se und der langjährigen Erfahrung 
in der Begleitung und Moderation 
komplexer Planungsprozesse. Damit 
garantieren wir professionelle Bera-
tung in jeder Phase eines Investiti-
onsprojekts.

>> Marktpotenzialanalyse

>> Wirtschaftlichkeitsanalyse und 
Businessplanung 

>> Finanzierungsplanung

>> Regionalökonomische Analyse

>> Begleitung bei Planungs- und  
Dialogverfahren
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